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Arkusz „Intro” jest swego rodzaju „stroną” startową aplikacji. Zawiera on powitanie
użytkownika aplikacji oraz interaktywny przycisk „START” pozwalający na przejście do
kolejnego arkusza aplikacji.

Kliknij przycisk „START”, aby przejść do pierwszego arkusza aplikacji

Arkusz „Intro”



Arkusz „Panel sterowania” opisuje w sposób skrótowy zawartość każdego z arkusza
aplikacji zawierającego dane i informacje.

Po naciśnięciu na przycisk „Zamknij aplikację” 
aplikacja zostanie zamknięta.

Strzałki pozwalają przejść na 
kolejny arkusz.

Przejście pomiędzy poszczególnymi arkuszami jest możliwe także poprzez kliknięcie na pasek zakładki.

Opis zawartości każdej z 
zakładek.

Arkusz „Panel sterowania”

Interaktywny pasek nawigacji – klikając w 
wybrany element przeniesie Ciebie do 

docelowego arkusza.



Arkusz „General”

Arkusz „General” zawiera kluczowe informacje analizowane przez kluczową kadrę
menedżerską.

Interaktywny pasek nawigacji – klikając w wybrany element 
przeniesie Ciebie do docelowego arkusza.

Strzałki pozwalają przejść na 
poprzedni lub 

kolejny arkusz (w zależności od 
kierunku).

Wybierając rok 
obrotowy oraz 

produkt 
prezentowane w 

arkuszu dane 
przeliczą się.

Kluczowe dane 
liczbowe za 
wybrany i 

poprzedni rok 
wraz z 

procentową 
zmianą w 

układzie „rok do 
roku”.

Arkusz „General”



Arkusz „General”

Arkusz „General” zawiera kluczowe informacje analizowane przez kluczową kadrę
menedżerską.

Wykresy typu „prędkościomierz” pokazują poziom wykonania budżetu sprzedaży i zakładanego poziomu udziału sprzedaży 
detalicznej w sprzedaży ogółem w ujęciu graficznym oraz liczbowym.

Arkusz „General”



W części „Wykonanie budżetu w podziale na produkty” zamieszczono wykres bąbelkowy oddający 
dla wszystkich produktów i dla wybranego roku poziom dwóch zmiennych:
- sprzedaży w milionach PLN (oś Y) oraz
- wykonania budżetu sprzedaży danego produktu (w %, gdzie wartości poniżej 100% oznaczają 

brak realizacji założonego budżetu a wartości powyżej 100% wyższą realizację).

Arkusz „General”



W części „Sezonowość sprzedaży” ujęto wykresy kolumnowe oddające wolumen sprzedaży w 
milionach w każdym miesiącu wybranego roku i produktu.

Arkusz „General”

Pole typu checkbox pozwala na dodanie wartości 
sprzedaży za rok poprzedni jak na załączonym obrazie.



W części „Struktura geograficzna sprzedaży produktu” ujęto mapę Polski z terytorialnym 
podziałem na województwa.
Dla wybranego w „Polu wyboru” roku oraz produktu mapa obrazuje geograficzne rozłożenie 
sprzedaży netto a poziom intensyfikacji koloru zależy od poziomu sprzedaży przy spełnieniu 
prostej zasady: im większa sprzedaż tylko kolor jest ciemniejszy.
Województwa, w których nie odnotowano sprzedaży nie są wyświetlane. 
Wymogiem poprawnego wyświetlania się mapy jest dostęp do internetu.

Arkusz „General”



W części „Analiza odchyleń sprzedaży” wykorzystano wykres typu wodospad (ang. waterfall, brigde).
Dla wybranego w „Polu wyboru” roku oraz produktu wykres pokazuje wartość budżetowaną
sprzedaży (pierwsza kolumna) a wartość faktycznie zrealizowana jest w ostatniej kolumnie. Wartości
pomiędzy nimi są wyjaśnieniami (niewykonaniami albo nadwykonaniami budżetów poszczególnych
produktów.

Pierwsza kolumna 
reprezentuje wartość 

budżetowaną/planowaną 
sprzedaży.

Ostatnia kolumna 
reprezentuje 

wartość sprzedaży 
faktycznie 
osiągniętej 

(wykonanie)

Wskazanie różnic w poziomie wykonania budżetu poszczególnych produktów (nadwykonanie lub 
niewykonanie budżetu) prowadzące do ostatecznego poziomu sprzedaży (wartości rzeczywistej) 

ujętej w ostatniej kolumnie.

Arkusz „General”



Część „Bestsellery” służy do wskazania poziomu sprzedaży dla wybranego w „Polach wyboru” roku
wartości sprzedaży produktów World Games S.A. oraz informacji o % zmianie sprzedaży w
układzie „rok do roku”.

Arkusz „General”

Pole rozwijalne pozwala na wyświetlenie wybranej przez użytkownika 
aplikacji liczby produktów.

Liczba produktów 
ujętych w 

zestawieniu jest 
definiowana przez 
wskazanie w polu 
rozwijalnym liczby 

produktów.



Część „Kluczowi odbiorcy” służy do wskazania kluczowych, z punktu widzenia realizowanej
sprzedaży, odbiorców wg poziomu sprzedaży dla wybranego w „Polach wyboru” roku oraz
informacji o % zmianie sprzedaży w układzie „rok do roku”.

Arkusz „General”

Pole rozwijalne pozwala na wyświetlenie wybranej przez użytkownika 
aplikacji liczby odbiorców.

Liczba odbiorców 
ujętych w 

zestawieniu jest 
definiowana przez 
wskazanie w polu 

rozwijalnym liczby.



Część „Analiza marży” służy analizy marży wszystkich produktów (marżą 1. stopnia, czyli
przychów – koszt wytworzenia) dla wybranego roku obrotowego w ujęciu od produktów
najbardziej rentownych do produktów o niższej rentowności.

Arkusz „Analiza marży”

Pole rozwijalne pozwala na wybór roku, dla którego analiza 
marży ma zostać wykonana.W tej części można 

wskazać minimalny poziom 
rentowności (w %) 
oczekiwany przez kadrę 
zarządzającą, co będzie 
miało wpływ na ocenę 
produktów z punktu 
widzenia rentowności a 
przez to listę produktów 
rentownych i 
nierentownych.

Zestawienie z 
formatowaniem 
warunkowym 
pokazującym 
podstawowe trendy 
rentowności.



Część „Analiza marży” służy analizy marży wszystkich produktów (marżą 1. stopnia, czyli
przychów – koszt wytworzenia) dla wybranego roku obrotowego w ujęciu od produktów
najbardziej rentownych do produktów o niższej rentowności.

Wykres pociskowy oraz tabela 
danych obrazuje aktualny 
poziom rentowności produktu 
w relacji do trzech zakresów 
oceny: 
- niezadowalający wynik 

(dolna granica celu),
- średni wynik (środkowa 

granica celu),
- dobry wynik (górna granica 

celu).

Arkusz „Analiza marży”

Przycisk pozwala na przejście 
do kolejnego arkusza, gdzie 
można ustalić zakres zmian 
niezbędnych w cenie albo 
koszcie, tak aby produkty 
osiągnęły wymagalną 
rentowność.



Część „Kalkulator” służy do ustalenia zakres zmian ceny sprzedaży lub kosztu wytworzenia dla
nierentownych produktów przy założeniu zdefiniowanej w części „Analiza marży” rentowności.

Arkusz „Kalkulator”

Dynamiczny wykaz nierentownych produktów wraz z 
aktualnym poziomem rentowności uszeregowanych w 
kolejności rosnącej. 

Pole wyboru – wybór nierentownego produktu z listy 
powyżej.

Pole wyboru – wybór zakresu zmiany: do wyboru możliwość 
zmiany ceny sprzedaży (przy zachowaniu kosztu wytworzenia 
na dotychczasowym poziomie) lub zmiana kosztu 
wytworzenia (przy zachowaniu ceny sprzedaży na 
dotychczasowym poziomie).

Dotychczasowa cena i koszt wybranego produktu

Nowa cena lub koszt wybranego produktu wraz z 
rekomendacją.



Część „Generator raportów” pozwala użytkownikowi aplikacji, dla wybranych w arkuszy, na:
- zapisanie arkusza w formie pdf lub
- skopiowanie arkusza do nowego pliku.

Pole wyboru arkusza, który użytkownik aplikacji 
chce zapisać w formie pdf albo skopiować.

Przycisk pozwalający na zapisanie arkusza w 
postaci pdf.

Przycisk pozwalający na zapisanie arkusza w 
postaci pdf.

Arkusz „Generator raportów”



Część „Kontakt” zawiera adres e-mail do autora aplikacji.

Arkusz „Kontakt”


